
FACTORING
Einfach. Sicher. Persönlich. 

Ein Ruhekissen  
für die Liquidität  
im Unternehmen
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Wieder ruhig schlafen  
mit Factoring

Vorwort

Wer sich den Traum von der Selbstständigkeit erfüllt 
hat, genießt viele Vorteile. Freie Zeiteinteilung, Unab-
hängigkeit, das tun, was man will. So viel zur Theorie. 
In der Praxis sieht es oft ganz anders aus. Viele Selbst-
ständige werden täglich mit Herausforderungen kon-
frontiert, die sie sogar den Schlaf kosten können. Die 
Ursachen dafür sind vielfältig:

�• �Liquiditätsengpässe: Ihre Kunden zahlen nicht oder 
zu spät und bringen Sie so immer wieder in akute Geldnot.

�• �Angst vor Risiken: Wer haftet, wenn einer Ihrer 
Kunden zahlungsunfähig wird?

• �Zeitmangel: Sie würden sich gerne mehr Zeit für 
strategische Planung, Mitarbeitergespräche und das 
eigentliche Tagesgeschäft nehmen. 

�• �Bonitätskrise: Sie sind ein motivierter Unternehmer, 
der gerne investieren würde, aber nicht genügend 
Sicherheiten für einen Kredit bei der Bank nachweisen 
kann.

�• �Verlustängste: Sie sind verantwortlich für Ihre Familie 
und Ihre Mitarbeiter. Was, wenn es der Firma schlecht 
geht und die Mittel knapp werden?

�• �Überforderung: Sie sind schon mit dem Tagesgeschäft 
voll ausgelastet. Für Buchhaltung und Mahnwesen 
bleibt keine Zeit, doch die Liquidität wird schlechter?
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Herausforderung Selbstständigkeit

Was tun, wenn der 
finanzielle Spielraum 
knapp wird? „Die TEBA Kreditbank prüft schon vor der Übernahme des 

Auftrags die Bonität des Kunden. Da auch das Mahnwesen 
übernommen wird, sparen wir uns nicht nur viel Zeit, sondern 
auch Ärger. Das schafft bei uns als Auftragnehmer Sicherheit 
und spart uns manche psychische Belastung. Außerdem sparen 
wir uns eine Arbeitskraft mit 10 Wochenstunden. Das stille Fac-
toring der TEBA Kreditbank können wir deshalb ohne Wenn und 
Aber unseren Handwerkskollegen weiterempfehlen. Factoring 
kann auch wie ein doppelter Boden sein: Wir hatten einmal 
eine größere Summe in unseren Betrieb investiert und mussten 
uns dennoch keine Sorgen machen, ob wir mögliche Ausfälle 
verkraften können. Unsere Aufträge waren durch die 
TEBA abgesichert – Luxus in jeder Hinsicht.“

Klaus Faltermeier,  
Schreinermeister

Zufriedene Unternehmer über 
die Vorteile von Factoring
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Herausforderung Selbstständigkeit

„Früher sind wir dem Geld oft nachgelaufen – jetzt 
ist das ganz easy. Die TEBA überweist in der Regel 
nach ein bis zwei Tagen und auch das ganze Mahn-
wesen fällt weg. Das ist eine echte Arbeitserleichte-
rung für uns.“
 

Siegfried Hubauer,
Glas Hubauer – Kunst- und Bauglaserei

Zufriedene Unternehmer über 
die Vorteile von Factoring
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Herausforderung Selbstständigkeit

„Egal ob groß oder klein, Start-up oder Mittelstand: 
Ich würde das Factoring der TEBA Kreditbank jedem 
Unternehmen empfehlen. Wir haben dadurch mehr 
Liquiditätsspielraum und können die Unternehmens-
entwicklung schneller und sorgenfreier vorantrei-
ben. In der Zusammenarbeit ist einfach Vertrauen 
da, man kennt sich persönlich und der Service ist 
wirklich auf Augenhöhe.“

Marco Spitlbauer,  
Geschäftsführer  
Die Spielplatzbauer

Zufriedene Unternehmer über 
die Vorteile von Factoring
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Was ist Factoring?
Factoring ist eine sinnvolle Finanzierungsmethode für 
kleine und mittelständische Unternehmen, die unter 
anderem der Verbesserung von Bilanz, Liquidität und 
Eigenkapitalquote dient und darüber hinaus viele 
weitere Vorteile bietet. Beim Factoring verkaufen Sie 
als Unternehmer (Kreditor) Ihre offenen Forderungen 
an den Factor, wie zum Beispiel die TEBA Kreditbank, 
und erhalten innerhalb von 24 Stunden den vollen 
Rechnungsbetrag (abzüglich der Factoringgebühr) vom 
Factor überwiesen. Daraus ergibt sich beispielsweise, 
dass Sie Ihren Kunden (Debitoren) zwar großzügige 
Zahlungsziele einräumen können, aber trotzdem sofort 
von der Rechnungssumme profitieren. Außerdem über-
nimmt die TEBA Kreditbank das volle Ausfallrisiko, falls 
einer Ihrer Debitoren zahlungsunfähig wird. So mini-
mieren Sie Ihr Risiko vor finanziellen Ausfällen, die für 
jedes Unternehmen verheerend sein können. 

Die wichtigsten Vorteile  
auf einen Blick

	� �Sofortige Liquidität

	� �100 Prozent Auszahlung des Rechnungsbetrags 
(abzüglich der All-inclusive-Gebühr)

	� �Keine versteckten Kosten

	� �Keine Forderungsausfälle

	� �Hohe Kosten-Nutzen-Bilanz

	� �Mehr Planungssicherheit
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Für wen ist Factoring 
geeignet?

Für kleine und mittelständische Unternehmen ist 
Factoring wie maßgeschneidert. Es eignet sich für 
praktisch jedes Unternehmen, das seine Liquidität und 
Zahlungsfähigkeit absichern will. Um herauszufinden, 
welche Leistungen für Ihren Betrieb infrage kommen, 
benötigt Ihr Factoring-Partner in der Regel nur ein paar 
wenige Informationen und Unterlagen.

Checkliste 

	� �Umsatzgröße: 50.000 bis 15 Millionen 

	� Firmensitz in Deutschland oder Österreich

	� Bonitätsindex unter 300 

	� kein laufendes Insolvenzverfahren oder Ähnliches 

	� positives Eigenkapital 
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Der schnelle Weg zu 
dauerhafter Liquidität

Bevor Sie sich für Factoring entscheiden, empfehlen 
seriöse Kreditbanken ein Beratungsgespräch mit Ihrem 
zukünftigen Factoring-Partner. Die TEBA Kreditbank 
nimmt sich Zeit für eine ausführliche Analyse, um he-
rauszufinden, ob Factoring das passende Finanzierungs-
modell für Ihr Unternehmen ist, von dem Sie dauerhaft 
profitieren können. Für eine erste Prüfung werden 
folgende Unterlagen benötigt:  

	� �Handelsregisterauszug

	� �Eine aktuelle Aufstellung aller offenen 

Rechnungen (OPOS-Liste)

	� �Jahresabschlüsse der beiden letzten Jahre 

	� �oder die letzte betriebswirtschaftliche 

Auswertung
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Ihre 
Kunden

Ihr 
Betrieb

1 2
3 4

5

Wenn Sie sich für Factoring entschieden haben, 
profitieren Sie sofort. Sie stellen wie gewohnt die 
Rechnungen an Ihre Kunden und erhalten die verein-
barte Rechnungssumme von Ihrem Factoring-Partner 
auf Ihr Konto überwiesen. Bei der TEBA Kreditbank 
erfährt Ihr Kunde erst im Falle einer Mahnung von dem 
Rechnungsverkauf (stilles Factoring).

Ist der Vertrag einmal geschlossen, bedeutet die 
Factoring-Kooperation keinen Mehraufwand für Sie – 
im Gegenteil: Wenn Ihr Kunde die Rechnung auch nach 
Ende der Fälligkeitsfrist noch nicht beglichen hat, über-
nimmt die TEBA Kreditbank nicht nur das Mahnwesen 
bis hin zum Inkasso, sondern auch das volle Ausfall
risiko ohne zusätzliche Versicherungskosten. 

1   Erteilung Auftrag

2   Erfüllung Auftrag + Rechnung

3   Rechnungskopie

4   Sofortige Zahlung Rechnungsbetrag

5   Zahlung der Rechnung

Wie funktioniert 
Factoring?
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Finanzielle Absicherung 
fürs Unternehmen

Wenn Ihnen der ein oder andere Satz bekannt vor-
kommt, gehören Sie zu den vielen Menschen, die in 
ihrer Selbstständigkeit täglich mit finanziellen Sorgen 
und Herausforderungen konfrontiert werden. Factoring 
kann für viele dieser Probleme die richtige Lösung sein. 
Und es kann dafür sorgen, dass finanzielle Krisen gar 
nicht erst entstehen.

„�Meine Kunden müssen ja selbst lange auf Zahlungen 
warten. Kein Wunder, dass sie auch mich warten 
lassen müssen.“

„�Ich habe viele Stammkunden, denen ich einfach 
großzügige Zahlungsziele einräumen muss!“ „�Wenn ich meine Rechnungen diesen Monat nicht 

zahlen kann, bekomme ich ernsthaft Probleme mit 
meiner Bank.“

„�Ich bin ein Start-up-Unternehmer. Klar, dass die Bank 
mir da keine großen Kredite geben will.“

„�Ich steh den ganzen Tag in der Werkstatt – wann 
soll ich mich da noch um das ganze Mahnwesen 
kümmern!?“
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Sicherheit durch 
planbare Kosten

Beim Factoring der TEBA Kreditbank zahlen Sie eine 
All-inclusive-Gebühr, die alle Leistungen abdeckt. Diese 
Gebühr berechnet sich pro verkaufter Rechnung mit 
circa 3,5 Prozent des Forderungswertes, die bei der 
Überweisung direkt abgezogen wird. Sie müssen sich 
also nicht aktiv um die Zahlung kümmern und sparen 
auch hier wieder wertvolle Zeit. Die Höhe der Gebühr 
entspricht mit 3,5 Prozent etwa der Summe, die Sie 
sonst frühzeitig zahlenden Kunden als Skontorabatt 
nachlassen würden.  
Abgesehen davon fallen bei der TEBA Kreditbank  
keine weiteren Kosten für Sie an.  

Grundsätzlich ist die TEBA Kreditbank ein starker und 
erfahrener Factoring-Partner für Unternehmen mit 
einem Jahresumsatz zwischen 50.000 und 15 Millionen 
Euro. Für individuelle Berechnungen und Konditionen 
ist ein persönliches Beratungsgespräch aber in jedem 
Fall empfehlenswert.

Betrag geht binnen 24 Stunden  
an Ihren Betrieb
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Sofortige Liquidität = Bonität, 
Planbarkeit und Entlastung

Akute Liquiditätsengpässe 
können Unternehmerinnen und 
Unternehmern schlaflose Nächte 
bereiten. Löhne, Raummiete, Kre-
dite und andere Fixkosten müssen 
nun einmal gezahlt werden – 
auch dann, wenn gerade eigent-
lich kein Geld auf dem Konto ist. 
Factoring ist eine Möglichkeit, 
diese Liquiditätslücke schnell und 
unkompliziert zu schließen. 

Die TEBA Kreditbank weiß, dass 
es manchmal schnell gehen muss 
und ist gerade für akute Fälle 
besonders gut aufgestellt. Trans-
parente All-inclusive-Verträge 
ohne versteckte Kosten und eine 
diskrete Abwicklung garantieren 
einen schnellen Geldfluss unab-
hängig von Ihrer Hausbank. 

Als Unternehmer wissen Sie: 
Liquidität ist der Schlüssel für ein 
erfolgreiches Business. Und dazu 
gehört mehr als Rechnungen 
rechtzeitig begleichen zu können. 
Wer liquide ist, kann investieren, 
Kredite abzahlen, Zinsen sparen 
und Skontorahmen ausnutzen. 
Das Problem: Selbst wenn die 
Auftragslage gut ist, bleibt der 
Zeitpunkt der Zahlungseingänge 
eine unbekannte Variable, die die 
Planbarkeit massiv stört. Solange 
Ihre Kunden nicht zahlen (kön-
nen), können Sie nicht darüber 
verfügen, obwohl Ihnen das Geld 
auf dem Papier zustünde. So ver-
bleiben die Forderungssummen in 
Ihrer Bilanz, was Ihre Bonität und 
Ihre Kreditwürdigkeit negativ be-
einflussen kann. Eine dauerhafte 
und planbare Liquidität sollte also 
Ziel eines jeden Unternehmens 
sein.

Factoring bei  
Liquiditätsengpässen
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Mehr Liquidität für mehr Gewinn  

Factoring als  
Wachstumsfaktor

Egal ob im Handel-, Handwerk- oder 
Dienstleistungssektor: Wer langfristig 
am Markt bestehen will, sollte seine 
Unternehmensstrategie auf ständiges 
Wachstum ausrichten. Denn wächst ein 
Unternehmen langsamer als der Wettbe-
werb, können Marktanteile und Umsätze 
schnell zurückgehen. Gerade in einer 
schnelllebigen und wachsenden Branche, 
riskiert ein Unternehmen, das nicht auf 

Wachstum ausgerichtet ist, dass es auf 
dem Markt untergeht und die Wett-
bewerbsfähigkeit verliert. Das frühzeitig 
zu verhindern, sollte oberstes Ziel eines 
jeden Unternehmers sein. 

Um dem Wachstumsanspruch gerecht zu 
werden, also immer „schneller, besser, 
größer und profitabler“ zu werden, muss 
man investieren. Welche Investitionen 

oberste Priorität haben, ist von Unter-
nehmen zu Unternehmen unterschied-
lich. Neue Maschinen, mehr Mitarbeiter, 
längst vernachlässigte Marketingkampa-
gnen – all das können Maßnahmen sein, 
einem Unternehmen zu mehr Wachstum 
zu verhelfen. Ihnen gemein ist nur eines:    
Sie alle kosten Geld. 

Factoring

Liquidität

Investitionen

Wachstum

Liquidität
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Wenn Sie nun Ihre Wachstumsziele ver-
folgen möchten, aber gleichzeitig in 
einer Liquiditätskrise stecken, können 
Sie aus eigener Tasche nicht investieren 
und erhalten möglicherweise auch keine 
hohen Kredite von Ihrer Bank. Sich jetzt 
weiter zu verschulden und auf die Be-
gleichung ausständiger Forderungen zu 
hoffen, kann Sie im Zweifel mehr kosten, 
als es Ihnen nutzt. Wenn Ihre Kunden die 
Zahlungen weiter hinauszögern (müs-
sen), bleiben Sie auf hohen Zinsen sitzen. 
Auch in solchen Fällen können die so-
fortigen Zahlungen eines Factoring-Part-
ners dazu verhelfen, Investitionen zum 
richtigen Zeitpunkt tätigen zu können. 
Und neben einer schnellen Steigerung 
der Liquidität verkürzt der Verkauf Ihrer 
Forderungen außerdem Ihre Bilanz und 
verbessert die Eigenkapitalquote, was 
Ihnen möglicherweise höhere Kredite bei 
Ihrer Hausbank verschafft. 

Wichtig: 
Eine verbesserte Eigenkapitalquote erreichen Sie nur beim echten 
Factoring, wie es die TEBA Kreditbank anbietet. Ansonsten verbleibt 
das Ausfallrisiko bei Ihnen als Kreditor, was Sie in Ihrer Bilanz als 
offene Forderung anführen müssen.

verbesserte Eigen- 
kapitalquote

Bilanzverkürzung

Ausnutzen von Skonti

Bezahlen eigener 
Rechnungen

Mitarbeiterzufriedenheit

Pünktliche Überwei-
sung der Gehälter

Wachstum, Neukunden 
und Entwicklung

Mehr Ressourcen für 
Investitionen

Ein gutes Gefühl!

Planbarkeit und  
Sicherheit

Einsparen von Zinsen

Abzahlen von 
Krediten

Verbesserung der 
Kreditwürdigkeit

Besseres Rating
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Alle Vorteile  
auf einen Blick

Factoring ermöglicht Ihnen:

	 �Mehr Liquidität und damit mehr Handlungsspielraum für 
unternehmerisches Wachstum

	 Schutz vor Zahlungsausfällen

	� Weniger Außenstände, weniger Zinsen, weniger 
Mahngebühren

	� Personelle Entlastung durch Auslagerung des 
Debitorenmanagements

	� Mehr freie Mittel zur Erschließung von Auslandsmärkten

	� Skontierungs- und Rabattmöglichkeiten zu nutzen

	� Ihre Position gegenüber Lieferanten zu stärken

	� Verlässliche finanzielle Planbarkeit

	� Großzügigere Zahlungsziele Ihren Kunden gegenüber

	� �Eine höhere Eigenkapitalquote und die Verkürzung der 
Bilanz für ein verbessertes Rating



16FAQ

Was man über Factoring 
sonst noch wissen sollte
Wie viel Zeit und Geld muss ich 
investieren?

Wenn Sie zu der Entscheidung ge
kommen sind, dass Factoring das 
richtige Finanzierungsinstrument für 
Sie ist, müssen Sie kaum noch Zeit in 
Ihr Mahnwesen investieren. Nach Ver-
tragsabschluss und Abtreten der ersten 
Forderung wird der Geldbetrag in der 
Regel nach 24 Stunden auf Ihr Konto 
überwiesen. Dabei wird Ihnen lediglich 
die All-inclusive-Factoring-Gebühr von 
rund 3,5 Prozent des Forderungswertes 
abgezogen. Ansonsten kommen keine 
weiteren Kosten auf Sie zu. 

Wo bekomme ich verlässliche 
Informationen?

Factoring ist Vertrauenssache und Ihr An-
liegen in jedem Fall diskret zu behandeln. 
Informieren Sie sich daher am besten 
direkt bei Ihrem zukünftigen Factoring-
Partner. Gerade in einem persönlichen 
Gespräch können Sie über die Fakten 
hinaus auch Ihr Gegenüber besser ken-
nenlernen und einschätzen. Die TEBA 
Kreditbank legt größten Wert auf ein 
gutes Verhältnis zu jedem ihrer Kunden. 
Für kurzfristige Fragen oder Informatio-
nen zu speziellen Themen können Sie 
den Kundenservice der TEBA über die 
Website oder unter der Info-Hotline  
+49 9951 9804-0 kontaktieren. 

Ab welchem Jahresumsatz kann ich 
Factoring in Anspruch nehmen? 

Bei einem Jahresumsatz zwischen 50.000 
und 15 Millionen Euro steht Ihnen die 
TEBA Kreditbank als erfahrener und 
starker Partner zur Seite.
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Ist die Nutzung von Factoring ein Indiz 
für wirtschaftlich schwächere Unter-
nehmen? Was denken meine Kunden, 
wenn sie davon erfahren?

Das Thema Factoring befindet sich 
mitten in einem Imagewandel. Früher 
war das völlig unzutreffende Vorurteil 
„Factoring ist ein Zeichen für Bonitäts-
schwäche“ in manchen Branchen weit 
verbreitet. Dabei achten gerade Facto-
ring-Institute ähnlich wie Banken auf ein 
gesunde Finanzstruktur ihrer Factoring-
Kunden. Diese Erkenntnis und auch weil 
immer mehr Unternehmerinnen und 
Unternehmer sichtlich von Factoring 
profitieren, wandelt sich die Dienstleis-
tung aktuell zu einem Qualitätsmerkmal 
für moderne und wachstumsorientierte 
Unternehmen.

Mein Steuerberater rät mir von 
Factoring ab. Was soll ich tun?

Möglicherweise befürchtet Ihr Steuer-
berater, dass sein Geschäft geschmälert 
wird, wenn Sie Factoring einsetzen. 
Aber diese Sorge ist unbegründet, da 
sich die Leistungen von Steuerberatung 
und Factoring nur in wenigen Punkten 
überschneiden. Binden Sie Ihren Steuer-
berater daher von Beginn an bei Ihren 
Überlegungen mit ein. Hierbei kann die 
TEBA auch vermittelnd unterstützen, um 
etwaige Vorbehalte auszuräumen.

Ist Factoring teurer als ein Bankkredit?

Mit Factoring profitieren Sie nicht nur 
von sofortiger Liquidität, wie bei einem 
Bankkredit, sondern auch von einem um-
fassenden Schutz vor Zahlungsausfällen 
und der Auslagerung des Debitoren-
managements. Ein direkter Konditionen-
vergleich zwischen einem Bankkredit und 
dem Verkauf von Forderungen ist daher 
nur eingeschränkt möglich.



Kontakt 
Wenn Sie auf der Suche nach einem unkomplizierten 
 Finanzierungsmodell sind, mit dem Sie langfristig von mehr 
­Liquidität­profitieren­können,­beraten­wir­Sie­gerne­zu­
­unseren­branchenspezifischen­Factoring-Lösungen!

KATRIN SEPP
Leitung­Vertriebsunterstützung
  09951­9804-927

 katrin.sepp@teba-kreditbank.de

GEORG WENNINGER
Leitung­Vertriebsaußendienst
  0173­896192
­ georg.wenninger@teba-kreditbank.de


