
FACTORING
Finanzierung auf Augenhöhe.

Gesundes  
Wachstum  
ohne Risiko
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Factoring   
auf einen Blick

Factoring ermöglicht Ihnen:

	 �Mehr Liquidität und damit mehr Handlungsspielraum für 
unternehmerisches Wachstum

	 Schutz vor Zahlungsausfällen

	� Weniger Außenstände, weniger Zinsen, weniger 
Mahngebühren

	� Personelle Entlastung durch Auslagerung des 
Debitorenmanagements

	� Mehr freie Mittel zur Erschließung von Auslandsmärkten

	� Skontierungs- und Rabattmöglichkeiten zu nutzen

	� Ihre Position gegenüber Lieferanten zu stärken

	� Verlässliche finanzielle Planbarkeit

	� Großzügigere Zahlungsziele Ihren Kunden gegenüber

	� �Eine höhere Eigenkapitalquote und die Verkürzung der 
Bilanz für ein verbessertes Rating

Factoring ist die ideale Finanzierungsmaßnahme für 
Unternehmen, die von finanzieller Sicherheit und mehr 
Planbarkeit profitieren möchten – und zwar ohne zu-
sätzliche Verbindlichkeiten einzugehen. Im Whitepaper 
zum Thema Factoring – was ist das eigentlich? erfahren 
Sie, wie Factoring funktioniert, wann man es braucht 
und welche Vorteile es bietet. 

Sie sind interessiert und möchten von Factoring pro
fitieren, wissen aber nicht, welche Form am besten zu 
Ihrem Unternehmen passt? Auf den folgenden Seiten 
finden Sie detaillierte Informationen zu den wichtigsten 
Factoring-Formen und den spezifischen Vorteilen für 
unterschiedliche Branchen. 

https://teba-kreditbank-8988782.hs-sites.com/factoring-whitepaper
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Erfolgsfaktor Factoring

Die richtige Lösung für 
jede Branche

„Bei der Anfertigung von Maßmöbeln erreichen wir oft Auf-
tragssummen im höheren fünfstelligen Bereich. Da kann ein Zah-
lungsausfall sehr rasch existenzbedrohend werden. Mit Factoring 
sichern wir uns gegen dieses Risiko ab – und vermeiden Liquidi-
tätsengpässe.“

Klaus Faltermeier,  
Schreinermeister

Wie kann man Sicherheit gewinnen und 
trotzdem unabhängig bleiben?
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Herausforderung Selbstständigkeit

„Früher sind wir dem Geld oft nachgelaufen – jetzt 
ist das ganz easy. Die TEBA überweist in der Regel 
nach ein bis zwei Tagen und auch das ganze Mahn-
wesen fällt weg. Das ist eine echte Arbeitserleichte-
rung für uns.“
 

Siegfried Hubauer,
Glas Hubauer – Kunst- und Bauglaserei

Zufriedene Unternehmer über 
die Vorteile von Factoring
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„Factoring ist nicht mit einem Bankkredit vergleich-
bar. Ich will als Unternehmer von niemandem ab-
hängig sein – weder von einer Bank noch von In-
vestoren. Mit Factoring ist man hier auf der sicheren 
Seite, denn es entstehen keine Verpflichtungen. Ich 
würde Factoring jedem mittelständischen Unterneh-
men empfehlen, egal aus welcher Branche.“ 

Marco Spitlbauer,  
Geschäftsführer  
Die Spielplatzbauer

Zufriedene Unternehmer über 
die Vorteile von Factoring
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Ein Produkt –  
viele Funktionen

Erfolgsfaktor Factoring

Die Funktionen von Factoring als Finanzierungs-
modell und die daraus resultierenden Vorteile 
für Ihr Unternehmen sind vielfältig und wirken 
sich auf verschiedene Bereiche aus. Die Haupt-
funktionen lassen sich aber in drei Kernbereiche 
zusammenfassen: 

	� Finanzierung

	 Ausfallschutz

	 Full-Service

	� PLUS: Positive Nebeneffekte  
für Rating und Bilanz
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Finanzierung

Beim Factoring erhalten Sie sofortige Zahlungen in 
Höhe Ihrer verkauften Forderungen abzüglich der ver-
einbarten Factoring-Gebühr. Die TEBA Kreditbank über-
weist den Rechnungsbetrag innerhalb von 24 Stunden 
auf Ihr Konto, sodass Sie frei über das Geld verfügen 
können. Factoring ist also eine gute Möglichkeit, akute 
Liquiditätslücken zu schließen und von mehr Flexibilität 
zu profitieren. 

Vergleichbare Möglichkeiten zur Vorfinanzierung sind 
kurzfristige Kredite bei Banken, wie beispielsweise 
Zessionskredite. Auch hier erhalten Sie bei vergleich-
baren Kontokorrentsätzen eine bestimmte Summe 
von der Bank, für die Sie Ihre offenen Forderungen als 
Sicherheit hinterlegen. Im Unterschied dazu erhalten 
Sie beim Factoring der TEBA Kreditbank nicht nur die 
bei Zessionskrediten üblichen 20 bis 50 Prozent, son-
dern 100 Prozent der Rechnungssumme überwiesen, 
abzüglich der vereinbarten Factoring-Gebühr. 
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Beispiel
Ein Handwerksbetrieb mit einem Jahresumsatz von  
2 Millionen Euro (brutto) räumt für seine Forderungen 
ein Zahlungsziel von maximal 45 Tagen ein. Verbindlich
keiten an Lieferanten müssen allerdings schon nach 
spätestens 30 Tagen überwiesen werden. Um einen 
Anreiz für die größeren Kunden zu schaffen, die Rech-
nung rechtzeitig zu begleichen, wurde ein Skonto in 
Höhe von 2 Prozent gewährt. Skonti, die von Lieferan-
ten bei vorzeitiger Zahlung angeboten werden, können 
aber nicht immer genutzt werden, da der Handwerks-
betrieb großzügigere Zahlungsziele einräumt, als er 
selbst nutzen kann. 
 

Über den Sommer wurden große Projekte umgesetzt – 
insgesamt belaufen sich die Forderungswerte für den 
Monat August auf 340.000 Euro.Verkauft der Hand-
werksbetrieb alle seine Forderungen, erhält er sofort 
die komplette Forderungssumme (abzüglich der Fac-
toring-Gebühr) und kann Lieferantenrechnungen auch 
unter Ausnutzung von Skonto-Rabatten bezahlen. Bei 
einem durchschnittlichen Wareneinsatz von 250.000 
Euro können so bei 3 Prozent Skonto-Nachlass bis zu 
7.500 Euro gespart werden.

Einsparpotenzial durch Factoring

PLUS: 
Die verkauften Forderungen verschwinden aus der 
Bilanz, was sich positiv auf Ihre Kreditwürdigkeit aus-
wirkt. Gleichzeitig können Kredite schneller abbezahlt 
und Dauerschulden verringert werden, was auch 
steuerliche Vorteile haben kann.

	 Lieferantenskonto nutzbar

	 Weniger Kreditzinsen dank mehr Liquidität

	 Mehr Liquidität für Wachstum
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Ausfallschutz

Beim echten Factoring, wie es die TEBA Kreditbank an-
bietet, erhalten Sie nicht nur das Geld, sondern auch 
einen umfassenden Schutz vor Zahlungsausfällen 
(Delkredere). Ihr Factoring-Partner übernimmt das Risi-
ko und zahlt Ihnen den vollen Rechnungsbetrag auch 
dann, wenn Ihr Kunde der Zahlungsverpflichtung, bei-
spielsweise in Folge einer Insolvenz, nicht mehr nach-
kommen kann. 

Für die Übernahme des Ausfallschutzes kommen bei 
der TEBA Kreditbank keine weiteren Kosten auf Sie zu, 
da er Bestandteil der Full-Service-Leistungen ist.
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Full-Service

Neben dem Delkredererisiko übernimmt die TEBA Kre-
ditbank das gesamte Debitorenmanagement. Dazu 
gehören neben der Buchhaltung der Forderungen auch 
das Mahnwesen bis hin zum Inkasso sowie die regel-
mäßige Bonitätsprüfung Ihrer Kunden. 

Von dieser Leistung profitieren gerade kleine und 
mittelständische Betriebe ohne eigene Buchhaltung, 
denn ein ordentliches und nachvollziehbares Debitoren-
management kostet Zeit und personelle Ressourcen. 
Stehen diese nicht ausreichend zur Verfügung, kann die 
Auslagerung des Debitorenmanagements bares Geld 
sparen und die Liquidität Ihres Unternehmens sichern. 
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Positive  
Nebeneffekte 

Durch den Verkauf von Rechnungen an den Factoring-
Partner erscheinen sie nicht mehr in der Bilanz, was bei 
gleichzeitiger Reduzierung von Schulden und Verbind-
lichkeiten zu einer Bilanzverkürzung führt. Bleibt das 
Eigenkapital unverändert, ergibt sich für den Factoring-
Kunden eine höhere Eigenkapitalquote und damit ein 
verbessertes Rating bei Banken und Kreditgebern. 
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Die wichtigsten  
Factoring-Formen

Full-Service vs. Inhouse Factoring

Beim Full-Service-Factoring, wie es die TEBA Kredit-
bank anbietet, umfassen die Leistungen neben der 
Finanzierung auch eine vollständige Risikoabsicherung 
und die Übernahme des Debitorenmanagements. 

Beim Inhouse-Factoring übernimmt der Factoring-
Partner nur die Finanzierungs- und die Delkredere-
funktion. Um Mahnwesen und Forderungsmanagement 
kümmert sich der Factoring-Kunde. Dieses Verfahren 
eignet sich besonders dann, wenn Ihr Unternehmen 
über eine eigene und zuverlässige Buchhaltung verfügt.

Echtes vs. Unechtes Factoring

Wenn man beim Factoring auch gegen Forderungs-
ausfälle versichert sein möchte, sollte man vor Ver-
tragsabschluss unbedingt drauf achten, ob es sich 
um echtes Factoring handelt. Dabei übernimmt der 
Factoring-Partner das Ausfallrisiko und zahlt bis zu 100 
Prozent der Rechnung beispielsweise auch im Falle 
einer Insolvenz. 

Beim unechten Factoring verbleibt das Delkredere-
Risiko beim Unternehmen und ist daher mit einem 
Darlehen zu vergleichen. Dabei bildet die verkaufte 
Rechnung die finanzielle Sicherheit für die vereinbarte 
Vorfinanzierung.
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Stilles vs. Offenes Factoring

Stilles Factoring ist eine Form des Rechnungsverkaufs, 
bei der Ihre Kundinnen und Kunden nichts von der Aus-
lagerung erfahren. Erst im Falle einer Mahnung werden 
sie vom Factoring-Partner kontaktiert und zur Zahlung 
aufgefordert. 

Beim offenen Factoring werden Ihre Kundinnen und 
Kunden über die Abtretung der Rechnung an den Fac-
tor informiert. Die Zahlung erfolgt ebenfalls direkt an 
den Factoring-Partner.

Export- und Import-Factoring

Beim Import-Factoring werden Forderungen von 
Unternehmen mit Sitz im Ausland und Debitoren mit 
Sitz im Inland an den Factoring-Partner verkauft.  

Bei der Export-Variante übernimmt das Factoring-
Unternehmen Forderungen von Unternehmen im Inland 
gegenüber Kunden im Ausland. Die beiden Begriffe 
sind – einfach formuliert – also immer aus der Sicht des 
Finanzdienstleisters zu sehen, der das Factoring-Ge-
schäft abwickelt: Wurde eine Ware oder Dienstleistung 
eingeführt (Import) oder ausgeführt (Export)? Weil Aus-
landsgeschäfte aufgrund von unterschiedlichen Gesetz-
en, Währungen und Zahlungsmodalitäten risikoreich 
und kompliziert sein können, lohnt es sich gerade bei 
großen Exportgeschäften, in eine sichere Rechnungs-
abwicklung zu investieren.
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Fälligkeitsfactoring

Beim Fälligkeits-Factoring kümmert sich der Factoring-
Partner um Debitorenmanagement und Inkasso und 
übernimmt je nach Vereinbarung auch das Ausfallrisiko 
(Delkredere). Da hierbei die sofortige Finanzierungs
funktion entfällt, ist Fälligkeits-Factoring bei Liquiditäts-
engpässen keine geeignete Factoring- 
Variante. Die Auszahlung erfolgt in der Regel nach 
Zahlungseingang beim Factor oder nach Eintritt des 
Delkredere.

Branchenfactoring 

Auch wenn Gewinnmaximierung, Wachstum und 
andere wirtschaftliche Ziele für jedes Unternehmen 
ähnlich sind, so gibt es doch viele branchenspezifische 
Unterschiede. Aus diesem Grund sollten auch Facto-
ring-Partner über maßgeschneiderte Angebote für jede 
Branche verfügen. Die TEBA bietet Branchenlösungen 
für den Handel, Handwerksbetriebe, für Produktion 
und Dienstleistungsbetriebe.
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Individuelle Lösungen 
nach Branchen

Handel
Die Ansprüche an den Handel sind enorm. Schnelllebig-
keit, Globalisierung und Digitalisierung sorgen für stän-
dige Veränderungen und höhere Anforderungen. Um 
wettbewerbsfähig zu bleiben, muss der Handel eine 
große Warenvielfalt und schnelle Lieferungen garantie-
ren, während hohe Lagermieten Liquidität binden. Für 
diese besonderen Herausforderungen bietet die TEBA 
Kreditbank spezielle Factoring-Lösungen an. 

Zudem bieten ausgewählte Factoring-Anbieter, wie die 
TEBA Kreditbank, auch Abschlagszahlungen nach Ver-
gabe- und Vertragsordnung für Bauleistungen (VOB) 
an.

Dienstleister
Kaum ein Wirtschaftszweig ist so vielfältig und umsatz-
stark wie der Dienstleistungssektor. Von selbstständigen 
IT-Dienstleistern über Speditionsbetriebe bis hin zu 
innovativen Geschäftsmodellen bilden rund 80 Prozent 
der deutschen Unternehmerinnen und Unternehmer 
die Dienstleistungsbranche in Deutschland. Immer 
mehr von ihnen nutzen Factoring, um Eigenkapital auf-
zubauen, liquide zu bleiben und Zahlungsausfälle zu 
vermeiden.  
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Handwerk
Neubauprojekte, Haussanierungen und Renovierungen 
sorgen in vielen Handwerksbetrieben für eine gute 
Auftragslage und gesteigerte Umsätze. Das Problem: 
Steigende Umsätze bedeuten auch ein gesteigertes Risi-
ko. Bei höheren Fixkosten und Wareneinkäufen können 
Forderungsausfälle besonders problematisch werden. 
Durch den Verkauf der Forderungen an einen Facto-
ring-Partner und die Delkrederefunktion kann dieses 
Risiko minimiert werden. 

Produktion
Fortschreitende Digitalisierung, technische Innovationen 
und neue Ansprüche an die Industrie 4.0 erfordern 
häufig große Investitionen in neue Maschinen oder eine 
moderne IT-Ausstattung. Verzögerte Zahlungseingänge 
oder Zahlungsausfälle erschweren nötige Investitionen 
für Produktionsfirmen, sodass Wachstumschancen 
nicht optimal genutzt werden können. Factoring sorgt 
für finanzielle Flexibilität und stabilisiert die Liquidität 
auch dann, wenn großzügige Zahlungsziele eingeräumt 
werden. 
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Exportorientierte  
Unternehmen
Der Export von Waren und Dienstleistungen bietet für 
kleine und mittelständische Unternehmen viele Chan-
cen. Auf der anderen Seite gehen mit einer Expansion 
ins Ausland auch Ungewissheit und unbekannte Risiken 
einher. Export-Factoring ist ein Finanzierungsinstru-
ment, das expandierende Unternehmen unterstützt und 
absichert. 

Für Sie:

• �	� Sofortige Liquidität trotz langer Zahlungsziele 		
im Ausland

•	 Vereinfachung der Abläufe im Betrieb
•	� Laufende Bonitätsprüfung der Geschäftspartner 		

im Ausland
•	 Sicherer Ausbau des Export-Geschäfts

Für Ihre Kunden:

• �	 Lange Zahlungsziele
•	 Vorkasse nicht erforderlich
•	� Keine Belastung eigener Kreditlinien  

Vorteile von Export-Factoring
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Kick-off für Start-ups
Die ersten Jahre eines Start-ups können entscheidend 
für den langfristigen Erfolg des Unternehmens sein. In 
dieser Phase sprühen die jungen Unternehmerinnen 
und Unternehmer geradezu vor innovativen Ideen und 
Visionen für die Zukunft. Das sorgt gerade in der An-
fangsphase für den nötigen Antrieb nach vorne. 

Wenn dieser einmalige Spirit durch Liquiditätsengpässe 
gebremst wird, ist das nicht nur frustrierend, sondern 
gefährdet auch den wirtschaftlichen Erfolg des Unter-
nehmens. Darum ist es gerade für Start-up-Unterneh-
merinnen und Unternehmer wichtig, sich rechtzeitig 
mit möglichen Finanzierungsmodellen zu beschäftigen.

Zu den häufigsten Finanzierungsmethoden für Start-ups 
zählen Bankkredite und Venture-Capitals, beispielswei-
se von Investoren oder Förderstellen. Dass Factoring für 
Start-ups in vielen Fällen eine lohnenswerte Alternative 
darstellt, ist vielen nicht bewusst. 

TIPP: 
Wenn Sie Start-up-Unternehmer sind und sich rechtzeitig 
um die langfristige Finanzierung Ihres Herzensprojektes 
kümmern wollen, kontaktieren Sie uns für ein unverbind-
liches Beratungsgespräch!
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Ihre Startvorteile mit Factoring  

Factoring ist unkompliziert:
Für die sofortige Liquidität durch Factoring müssen kei-
ne Sicherheiten oder Bürgschaften hinterlegt werden, 
wie es beispielsweise oft bei Bankkrediten üblich ist.

Factoring ist immer auf Augenhöhe: 
Die Mittel, die Sie durch Factoring erhalten, sind im-
mer kongruent zur aktuellen Unternehmensgröße. So 
können Sie gesund wachsen, ohne den Überblick zu 
verlieren.

1. 3.

2. 4.Factoring ist unbürokratisch: 
Factoring können Sie nutzen, wenn Sie es brauchen. 
Das ist ein Vorteil! Denn zeitliche Fristen, aufwendige 
Präsentationen und umfassende Antragsformulare 
stellen für die Finanzierung durch Venture-Capital oft 
große Hürden für junge Unternehmen dar.

Factoring macht Sie stark: 
Factoring bringt Ihnen mehr Liquidität, mehr Flexi-
bilität und schnelleres Wachstum für Ihr Start-up. 
So verbessern Sie gleichzeitig ganz nebenbei Ihre 
Wettbewerbsfähigkeit.



Kontakt 
Wenn Sie auf der Suche nach einem unkomplizierten 
 Finanzierungsmodell sind, mit dem Sie langfristig von mehr 
­Liquidität­profitieren­können,­beraten­wir­Sie­gerne­zu­
­unseren­branchenspezifischen­Factoring-Lösungen!

KATRIN SEPP
Leitung­Vertriebsunterstützung
  09951­9804-927

 katrin.sepp@teba-kreditbank.de

GEORG WENNINGER
Leitung­Vertriebsaußendienst
  0173­896192
­ georg.wenninger@teba-kreditbank.de


